WYMAGANIA EDUKACYJNE Z PRZEDMIOTU:
SYMULACYJNA FIRMA HANDLOWA
KLASA TV TECHNIK HANDLOWIEC.

DOPUSZCZAJACY (2):

Uczen:

Potrafi wymieni¢ elementy oferty handlowej i rozr6zni¢ standardowe formaty papieru
(A4, AS).

Potrafi uruchomi¢ program i wpisa¢ podstawowe dane firmy (NIP, nazwa).

Odréznia dokument PZ od WZ i faktury; potrafi wystawi¢ dokument przy wsparciu
nauczyciela.

Wykonuje proste ¢wiczenia na podstawie instrukcji krok po kroku.

Potrafi uruchomi¢ program i wskaza¢ gldowne moduty (Sprzedaz, Zakup, Magazyn).
Potrafi wymieni¢ podstawowe dane firmy (NIP, nazwa, adres).

Potrafi wskaza¢ co najmniej dwa czynniki wplywajace na wybdr dostawcey (np. cena,
termin ptatnosci).

DOSTATECZNY (3):

Uczen:

Samodzielnie sporzadza prosta ofert¢ handlowa 1 wskazuje podstawowe kryteria
wyboru dostawcy (cena, termin).

Tworzy nowy podmiot w programie i uzupetnia dane teleadresowe oraz rachunki
bankowe.

Potrafi samodzielnie stworzy¢ prosta instrukcje wystawiania wybranego dokumentu
(np. PZ lub faktury).

Potrafi samodzielnie wprowadzi¢ dane podmiotu do parametroéw programu.
Potrafi wystawi¢ w programie proste dokumenty magazynowe (PZ, WZ) oraz
finansowe (KW) na podstawie gotowych danych.

Potrafi sporzadzi¢ prosta ofert¢ handlowg oraz zapotrzebowanie na towary.

Wie, jak wystawi¢ fakturg sprzedazy w systemie.

DOBRY (4):

Uczen:

Dokonuje porownania ofert, uzywajac argumentoéw "za" i "przeciw"; identyfikuje
argumenty nieistotne przy wyborze.

Samodzielnie konfiguruje podstawowe parametry programu (magazyny, kategorie) i
edytuje dane istniejgcego podmiotu.

Sprawnie edytuje dokumenty, koryguje btedy i generuje powigzane dokumenty
kasowe (KP, KW).

Realizuje ztozone zadania praktyczne (seria ¢wiczen); dba o poprawnos¢
merytoryczng dokumentacji (stawki VAT, terminy ptatnosci).

Samodzielnie dokonuje wyboru najkorzystniejszej oferty handlowej na podstawie
zadanych kryteriow.

Przeprowadza pelny proces obstugi klienta hurtowego: od przyjecia dostawy (PZ) po
sprzedaz (Faktura, WZ).



BARDZO DOBRY (5):

Uczen:

Przeprowadza petng analize porownawczg wielu ofert 1 uzasadnia wybor
najkorzystniejszej z punktu widzenia firmy.

Sprawnie porusza si¢ po ustawieniach zaawansowanych programu, optymalizujac
interfejs do pracy.

Wykazuje si¢ pelng samodzielnos$cig i tempem pracy biurowej; bezbtednie sporzadza
dokumentacj¢ kasowg i polecenia sprzedazy,

Samodzielnie rozwigzuje biedy przy wprowadzaniu dokumentow i sprawnie operowac
na fakturach korygujacych.

Sporzadza kompletng dokumentacj¢ reklamacyjng i handlowa w sytuacjach
nietypowych.

Pracuje w programie ptynnie, zachowujac chronologie 1 poprawno$¢ rachunkowa
wszystkich operacji.

CELUJACY (6):

Uczen:

Sprawnie porusza si¢ po ustawieniach zaawansowanych programu, optymalizujac
interfejs do pracy.

Biegle obstuguje pelny obieg dokumentéw od zamoéwienia do faktury korygujace;j;
poprawnie rozwigzuje zadania problemowe na sprawdzianie.

Bezblednie tworzy dokumentacje¢ handlowa

Rozwigzuje problemy zwigzane z obstuga programu magazynowego.



